MINISTERE DE L'INDUSTRIE

. CODE DE CONDUITE POUR LES TRANSFERTS INTERNATIONAUX DE TECHNOLOGIE

L'ensemble des pays membres des Nations Unies ont entrepris, a la demande des
pays en voie de developpement, d'établir un CODE DE CONDUITE POUR LES TRANS—
FERTS INTERNATIONAUX DE TECHNOLOGIE

Un groupe d’experts intérgouvernementaux a été chargé de préparer ce code au sein
de la CNUCED (Conférence des Nations Unies pour le Commerce et le Développement).
Apres plus de trois années de travaux, le groupe d'éxperts a élabore un projet de code qui
montre autant de points de divergence entre pays industrialisés et pays en voie de
développement que de points d'accords. Le projet de code comporte un grand nombre de
mots et de phrases entre crochets ce qui signifie qu'un groupe de pays, les occidentaux
par exemple, n'accepte pas la proposition, entre crochets, d'un autre groupe de pays, les
pays en voie de developpement par exemple.

Une conférence diplomatique qui se réunira 8 Genéve du 16 octobre au 10 novembre
1978 a pour mandat d'arréter la rédaction définitive du code sur la base du document
préparé par le groupe d'experts et de déterminer si ce code sera une recommandation aux
états laissant aux cours de justice le soin de les faire entrer dans la pratique au fil de
'évolution de la Jurlsprudence ou un traité, c'est a dire s'imposera comme Ion aux pays
qui le ratifieront.

L."importance des décisions qui seront prises a la Conférence diplomatique pour les
entreprises qui importent et exportent des licences et de I'ingénierie ou qui effectuent
des investissements directs a I'étranger est donc évidente.

Il a donc paru nécessaire de diffuser largement le projet de code de conduite aLpres
des entreprises, organismes et personnalités concernées par les transferts de technologie.
Cette diffusion a un double but :

1) informer les milieux intéressés du contenu problable du code définitif

2) recueillir leurs avis et commentaires afin que les négociateurs frangais connaissent
le mieux possible les positions des industriels.



Vous trouverez ci-joint -le texte des chapitres fondamentaux du code (Définitions et
champ d'application ; pratiques commerciales restrictives ; garantie) présentés de fagon a
ce que vous puissiez, si vous le désirez, porter vos commentaires en regard de chaque
clause. Nous vous serions reconnaissant de transmettre votre avis avant le ler octobre 1978
3 l'adresse ci-dessous. Les réponses seront analysées au Ministére de I'Industrie avec le
concours d'un Comité créé pour aider I'Administration & préparer les négociations multi-
nationales sur les transferts de technologie et dont la composition est jointe en annexe.

Vous trouverez également ci-joint des indications techniques pour la lecture des
documents transmis ainsi qu’une liste de questions générales (non exhaustive) concernant
le réle et I'impact d'un éventuel traité sur les transferts internationaux de technologie.

Ministere de I'lndustrie
99, rue de Grenelle - 75007 PARIS
Bureau 111
(a4 'attention de M. BIZEC)



MNote sur fa présentation du code de conduite

Le code de conduite pour les transferts de technologie est préparé dans la cadre de la
CNUCED (Conférence des Nations Unies pouy le Commerce et le Développement),
organisme de "ONU. ' ‘

A la CNUCED les négociations se font de bloc & bloc, ¢’est & dire que trois positions
seulement sont officiellement en présence : celle des pays occidentaux, des pays commu-
nistes, des pays en voie de développement. Les positions et marges de négociations sont
préparées préalablement au sein de chaque groupe.

e projet de code ci-joint (le préambule et les chapitres ne concernant que l'action
internationale de I"Administration ne sont pas transmis) comporte des mots et phrases
entre des crochets suivis d’astériques.

signifie que la phrase est proposée par les pays en voie de développement el
refusée par les autres groupes

**  proposée par les pays occidentaux. . . . .
*** proposée par les pays communistes. . . ..

Il faut donc examiner les textes en estimant si les positions des pays occidentaux
sont convenables pour la marche deas affaires et si les positions des autres groupes
(surtout les pays en voie de développement) sont totalement inacceptables ou peuvent
faire 'objet de concessions. '

Aucun travail de rédaction n'ayant été fait concernant le chapitre sur le choix de la
loi applicable & un contrat, seules les questions principales qui se posent pour établir ce
chapitre ont été mentionnées,

Les effets du code de conduite seront bien entendu différents sefon qu'il deviendra
traité ou recommandations ; (notamment du point de vue des sanctions appliquées aux
contrevenants) mais ses effets seront probablement différents aussi selon le secteur
d'activité et la taille des entreprises effectuant des transferts de technologie. En indiguant
quels seront les effets probables du code sur les activités de votre entreprises n‘omettez
pas de mentionner ses caractéristiques. - C

Enfin, il faut signaler que les idées directrices du code découlent de certaines légis-
lations nationales concernant les transferts de technologie et les investissements, (des .
législations des pays d'Amérique latine en particulier). En commentant le projet de
code, il sera intéressant de se référer si vous en avez la possibilité, a ces législations et
a ces conséquences ainsi qu'a d'autres textes internationaux comme le code des
investissements (1951). ‘



Comité pour la transfert de technologie
Composition.
M. le Président du Comité d'étude sur les fonctions d'ingénieurs
M. le Président de la Compagnie Nationale pour la Recherche Technique
M. le Delegué Geneéral de ' Association Nationale pour la Recherche Technique
M. le Président de I'Association Licences et Savoir-Faire
M. le Président de I"Association des Bureau d'études exportateurs
M. le Président du Comité de la Propriété Industrielle du CNPF

M. le Président de I'Assemblée permanente des Chambres de Commerce et de
["Industrie

M. le Directeur de I’Agence Nationale de Valorisation de la Recherche

M. le Directeur des Nations Unies et des organisations internationales (Ministére des
Affaires Etrangéres)

M. le Directeur des Affaires Economiques (Ministere des Affaires Etrangéres)
M. le Directeur Général de la Concurrence et des Prix (Ministére de I'Economie)
M. le Directeur de I'Institut National de la Propriété Industrielle

M. le Délégué a la Recherche Industrielle et & la Technologie (Ministere de
["Industrie).




PROJET DE CODE INTERNATIONAL DE CONDUITE
POUR LE TRANSFERT DE TECHNOLOGIE

I - Définitions

Aux fins du présent Code de conduite :

1) Le i{erme ''partie’’ désigne toute personne, physique ou morale, de droit public ou
prive, gu'il sTagisse d'un particulier ou d’une collectivité telle que sociéte, compagnie, entre-
prise, association, auire groupement ou organisation ayant les caractéristiques de plusieurs
de ceux-ci a la fois, crées ou dirigés par un Etat, un gouvernement, une personne morale ou
un particulier, y compris leurs succursales, leurs filiales, les entreprises qui leurs sont affiliées,
les co-entreprises ou les autres entités directement ou indirectement dirigeées par eux, ainsi que
les Etats, organismes publics et organisations internationales, régionales et sous-régionales, qui
participent & un transfert international de technologie de caractére commercial.

REPONSE

1y L'expression ""partie acquéreur” désigne la partie qui s'assure, en concluant un accord
de licence, par achat ou acquisition de toute autre maniére, {'utilisation d’une technologie
faisant ou non I'objet d’un droit de propriété et/ou les droits qui sy rattachent, dans le cadre
d'un transfert de technologie. :

REPONSE

i) L'expression "'partie fournisseur’” désigne la partie qui céde, en concluant un accord de
licence, de vente ou d’attribution, ou de toute autre maniére, une technologie faisant ou non
I'objet d'un droit de propriété et/ou les droits qui s'y rattachent, dans le cadre d'un transfert
de technologie.

) REPONSE

|
|

Le caractére extensif de la définition des
parties s'expiique par le fait que le code doit
étre d’application ""universelie” c'est a dire
s'appliquer aussi bien aux pays industrialisés,
aux pays communistes, et aux pays en voie de
développement ; ces derniers étant les princi-
paux promotteurs du code.



1) {'expression "transfert de techno|ogie”[vise]**[englobe]* les arrangements, accords ou
autres actes ci-aprés concernant l'attribution, la vente, 1a concession sous licence ou la cession
de connaissances ou services en rapport avec la production, la gestion et la commercialisation
et de connaissances ou services de caractere technique :

a) Attribution, vente ou concession sous licence de toutes les formes de propriété
industrielle, y compris les brevets, modéles d'utilité, dessins industriels, marques
de fabrique, marques de services et noms commerciaux ;

REPONSE

b) Cession de savoir-faire et de renseignements techniques sous forme d'études de
faisabilité, de plans, de graphiques, de modeles industriels, d'instruction de manuels,
de formules, de spécifications et de matériet de formation technique ;

REPONSE

c) Cession de savoir-faire et de connaissances techniques, y compris les techniques de
commercialisation et de gestion, et de services techniques par la fourniture de
personnel technique, consultatif et de gestion et la formation de personnel ;

REPONSE

d) Cession d’'études de base ou détaillées et de services techniques ou fourniture d’autres
formes de coopération technigue pour la mise en place et le fonctionnement d'instal-
lations industrielles et de matériel au titre de projets ""clefs en main’ ;

REPONSE




e) Cession des aspects technologiques d'achat, de louage et d’autres modes d'acqui-
sition de machines, de matériel, de biens intermédiaires et/ou de matiéres premiéres,
dans la mesure ou ils font partie intégrante de transactions en vue d'un transfert de
technologie ;

REPONSE

v) [L’expression "transfert international de technologie’ s’applique au transfert de techo-
logie, par-deld les frontieres nationales, de la partie fournisseur a la partie acquéreur. Elle
s'applique aussi au transfert de technologie de la partie fournisseur a la partie acquéreur lorsque
les deux parties resident ou sont établies dans le méme pays si 'une d'elle au moins est une
succursale, une filiale, une entreprise affilice ou est de toute autre maniére contrélee par une
entité étrangére ou intervient comme intermédiaire dans le transfert d'une technologie dont
le proprietaire est étranger.] *[EAEE

REPONSE

vi) Aux fins du présent Code,:le transfert international de technologie n'englobe pas les
operations comportant uniquement la vente de marchandises.

REPONSE

La définition du caractére international
du transfert de technologie détermine le
moment ou un transfert de technologie entre
dans le champ d’application du code : a partir
du moment ou il y a franchissement de fron-
tieres et ol il ne s'agit pas d'une vente de
marchandises.

Les pays en développement et les pays
communistes voudraient que le caractére
international du transfert de technologie soit
indépendant de la notion de "'frontiéres” et
qu'il soit lié & |'origine ''étrangére’” de la
technologie.



Il - Reglementation des pratiques et accords comportant un transfert de la technologie -
- Pratiques commerciales restrictives -
- Elimination de la discrimination politique et des pratiques commerciales restrictives -

Le chapitre sur les pratiques restrictives vise, dans l'esprit des pays en voie de dévelop-
pement, a permettre I'acquisition de technologies bien déterminéessans contrdle et contrepartie
autre gu'un prix d'achat ferme. Le texte ci-dessous comporte de nombreux points de désac-
cords entre groupes de pays, mais est le résultat d’une tentative de compromis.

1. Dispositions en matiere de réirocession [en exclusivité] **

Obligation faite a la partie acquéreur d'atiribuer ou de rétrocéder a la partie fournis-
seur, ou a toute autre entreprise désignée par cette derniére, les améliorations découlant de la
technologie acquise, en exclusivité [ou] * sans obligation de contrepartie ou de réciprocite de
la part de la partie fournisseur, ou quand cette pratique constitue un usage abusif de la position
dominante de la pariie fournisseur,

REPONSE

2. Contestation de la validite

Obligation [abusive] *%[x%% faite a la partie acquéreur de s'abstenir de contester la
validité des brevets et autres types de protection des inventions compris dans le transfert ou
la validité d’autres cessions de ce genre revendigquées ou obtenues par la partie fournisseur,
étant entendu que les questions concernant les droits ou obligations mutuels des parties a la
suite d'une telle contestation seront réglees par la législation applicable appropriee, [ainsi
que] kK fEk %k [y compris]* les termes de I’accord dans la mesure compatible avec ladite légis-

lation .

REPOMSE

Cette clause qui reflete une position
déja retenue par la communauté économique
européenne s'inscrit-elle cependant dans une
optique nouvelle de transactions ?

Il



3. Accords de vente [_p_u_]** [ ,} */*®** de représentation [ou de fabrication]*/*** se
rapportant 2 des technologies ou a des produits concurrentsfou complémentaires] FrEx

Restrictions [abusives **/*** imposeées a la faculté de la partie acquéreur de conclure
des accords de vente [ ou de]] ** [, de] */*** représentation [ou de fabrication ] */*** se
rapportant a des technologies ou produits analogues ou concurrents, ou d'acquérir une techno-
logie concurrente {ou complémentaire] ol Al [pour la fabrication ou la vente de tout pro-
dui’i] K pEEE [ etant entendu que ces dispositions seront raisonnables, par exemple, quand elles
sont indiguées pour préserver le caractére confidentiel de la technologie transférée, ou pour
respecter I'engagement de ne menager aucun effort ou les obligations en matiére de promotion,
ou quand elles sont en rapport avec les restrictions imposees a la liberte de {a partie fournisseur
de pénetrer sur le marche ou de conclure d’autres accords de vente, de représentation ou de
iicence} X

REPONSE

A
4. Restrictions imposées a la recherche

Restrictions [abusives] **[*** imposees a la partie acquéreur en matiere de recherche-
développement [ a moins qu'elles ne répondent a la neécessité de préserver le secret de la
compaosition d'ingredients venant dela partie fournisseur ou de la personne désignée par
elle] el Ackald [ou d’eviter un chevauchement des travaux de recherche entre des entreprises
affi!iées] el ’

REPONSE

La protection du secret est-elle possible’
lors de lacquisition de deux technologies
concurrentes ou complementaires 7



5. Restrictions imposées a 'emploi du personnel

Obligation [abusive] ** faite & la partie acquereur d’employer du personnel désigné
par la partie fournisseur, sauf dans la mesure necessaire pour assurer I'efficacite de la phase de
transmission pour le transfert et la mise en pratique de la technologie ou maintien ultérieur de
cette obligation apres qu’un personnel local diment formé sera disponible ou aura été formé ;
ou restriction portant atteinte a I'emploi de personnel du pays acquéreur de technologie.

REPONSE

6. Fixation de prix

Restrictions [abusives] ** reglementant les prix que les parties [concurrentes] **
acquéreurs pratiquent sur le marcheé intérieur ou dans d’autres pays [sauf en ce qui concerne
les exportations & destination de pays oUu la partie fournisseur pourrait empécher I'impor-
tation] ** pour les produits fabriqués ou les services assurés au moyen de la technologie fournie.

REPCNSE

La fixation des prix imposes et du dum-
ping étant interdites dans de nombreux pays
le champ d’application de cette clause est
limitée aux pays dans lesquels ces pratiques
ne sont réglementees.

0l



7. Restrictions imposées aux adaptations

Restrictions qui empéchent [abusivement] ** |3 partie acquéreur d’adapter la techno-
logie importée aux conditions locales ou d'y incorporer des innovations, ou obligation faite a
la partie acquéreur d’apporter des modifications qu'elle ne souhaite pas acquérir ou qui sont
inutiles a la conception ou aux spécifications, si la partie acquéreur assume la responsabilité de
'adaptation et n'utilise pas a cet effet le nom, la marque de fabrique ou de service ou le nom
commercial de la partie fournisseur, sauf dans fa mesure ou cette adaptation altére de facon
inappropriée les produits, ou le procédeé de fabrication correspondant, qui doivent étre livrés a
ia partie fournisseur, aux personnes désignées par elle ou a ses autres concessionnaires, ou qui
doivent étre utilisés comme pieces détachées ou de rechange dans un produit destiné a étre

fourni a ses clients.

REPONSE

e eg s o . .
8. Accords d’exclusivité concernant les ventes ou la représentation

Obligation faite a la partie acquéreur de donner V'exclusivité des ventes ou des droits de
représentation a la partie fournisseur ou a toute personne désignée par celle-ci, sauf en ce qui
concerne les accords de sous-traitance ou de fabrication aux termes desquels les parties sont
convenues que la totalite ou une partie de la production visée par I'accord de transfert de
technologie seront distribuees par la partie fournisseur ou toute personne désignée par elle.

REPONSE

Le terme sous traitance maintenue dans
cette clause recouvre-t-il toutes les situations ?

it



8. Transfert lie

Obligation [abusive] ** faite a la partie acquéreur d'accepter une technologie addition-
nelle, des inventions et ameéliorations futures, ou des biens ou des services qu'elle ne souhaite
pas acquérir ou deésignation ou restriction [abusive] ** des sources de technologie, de biens ou
de services comme condition a remplir pour obtenir la technologie requise.

[Cette disposition ne s’applique pas dans les cas ou il est necessaire de maintenir la
qualité afin de préserver la réputation du fournisseur si la partie acquéreur utilise sa marque de
commerce, de fabrique ou de service ou sa raison sociale, ou de donner suite @ une garantie,
quand une spécification adéquate des ingrédients n’est pas possible ou entrainerait la divulga-
tion d’un secret commercial.] FK [k

REPONSE

10. Restrictions a 'exportation

Restrictions [abusives] ** qui empéchent ou entravent [considérab!ement] el kel
I'exportation par le biais de limitations territorialesou quantitatives ou de I'obligation faite a la
partie acquereur d’obtenir I'assentiment prealable de la partie fournisseur pour les exportations
ou les prix des produits exportés ou de taux de paiement plus éleves imposes pour les produits
exportables fabriqués au moyen de la technologie fournie [ a moins que ce ne soit justifié]
ol A [ par exemple,] ** [pour empécher I'exportation de ces produits vers des pays dans
jesquels ils sont protéges par les droits de proprieté industrielle de la partie fournisseur] folal Aekeldl
[ou dans lesquels le savoir-faire pertinent a conservé son caractere confidentiel | ** [ ou dans
lesquels la partie fournisseur a accordé **/***[un droit ex.clusif] *** { une Iicence] **
[gi’exp!oitation de la technologie pertinente | **/***,

REPONSE

Le libre choix des limites territoriales de
validite .d’une licence peut-elle étre remise
en cause ?

A



it Ententes/accords de communauté de brevets ou de concession croisée de licences

[Ententes,] * accords de communauté de brevets ou de concession croisée de licences
[et autres arrangements collusoires] */*** entre fournisseurs de technologie [ a 'exclusion
des restrictions nécessaires résultant de co-entreprises ou d'accords de recherche en coopéra-
tion,] Fk fEAx [ y compris entre des sociétes meres, leurs succursales et leurs fiiiafes,] * qui
ont pour effet d'imposer des restrictions [abusives] *x [ notamment,] * quant aux territoires,
aux gquantités, aux prix, aux clients ou aux marchés ou de limiter {"acces aux innovations tech-
nologiques } afin de] ool Aalael [ou] * tenter d'occuper une position dominante dans une
industrie [5 * [ou] **fEEX un marché [ou ]* [en s'assurant le controle d’un] **/*** procede
technologique, et qui sont préjudiciables au transfert de technologie.

REPONSE

i12. Restrictions imposées a la publicite

Restrictions réglementant [abusivement] ** |a publicité ou la propagande & laquelle la
partie acquéreur doit faire appel. ‘

Cette disposition [ne s'appligue pas ]**/*** [ne devrait pas s’appliquer] * dans les cas
ou des restrictions a cette publicite peuvent s'avérer nécessaires pour éviter une atteinte a
"image de marque ou a la réputation de la partie fournisseur si la propagande ou la publicité
fait mention du nom, de la marque de fabrique, de commerce ou de service ou d’autres dési-
gnations de la partie fournisseur, pour des motifs légitimes visant & décharger la partie four-
nisseur de toute responsabilité concernant le produit si elle risque d’étre assujettie & une telle
responsabilite [] ey [ou enfin] * quand ces restrictions s'imposent pour des raisons de
sécurité ou pour protéger le consommateur [ou pour empécher la divulgation de renseigne-
ments confidentiels ] **/***.

REPONSE

Cette clause découle des légisiations anti-
trust ; sa portée peut-elle éire généralisée ?

€l



13. Paiements et autres obligations imposés apres ’expiration des droits de propriété
industrielle

Obligation faite a la partie acquéreur de s'acquitter de paiement ou de remplir d’autres
obligations pour continuer a exploiter des droits de propriété industrielle apres leur invali-
dation, leur annulation ou leur expiration, étant entendu que toute autre question, y compris
celle d’autres obligations de paiement en rémunération de la technologie, seront réglées par la
législation applicable appropriee, [ainsi que] Fk [k k [y compris] * les termes de I'accord dans
la mesure compatible avec ladite législation .

REPONSE

14. Restrictions imposées apres I’'expiration de I’accord

Resirictions imposées & ['exploitation de la technologie aprés i'expiration ou la fin
de Vaccord [ a moins que la technologie ne soit encore protégée par la loi, ou ne soit pas
entrée dans le domaine pubiic] folal Acald [ou apres que le savoir-faire a perdu son caractere
secret] * indépendamment de la partie acquéreur.

REPONSE

L'adoption d'une telle clause dans le
code de conduite aura-t-elle pour effet de
raccourcir les délais de paiements ?

vl



15: [Limitations imposées au volume, a la portée, etc. ]*/***

[Restrictions] bl Akl [abusives] Hkx [de la portée et du volume de la production
et/ou de la capacité de production] */*** [et/ou du champ d'activité ] *.

REPONSE

16. - [Recours a des contréles de la qualité ] */***

‘ [‘Recours, par la partie fournisseur, a des méthodes de contréle de la qualité ou a des
normes qui ne sont pas nécessaires a la partie acquéreur, ou que celle-ci ne souhaite pas acqué-
rir, sauf] ol kel [s'il s'agit de donner suite a une garantie ou] el [si le produit porte la
marque de fabrique, de commerce ou de service ou le nom commercial de la partie
fournisseur] ol ekl ~

* REPONSE

17. [Obligation dutiliser une marque de fabrique] fof Aakalel

[Obligation d’utiliser une marque de fabrique, de commerce ou de service ou un nom
commercial particulier en employant la technologie fournie ] ol Aalale [; la partie fournisseur a
néanmoins le droit d'exiger la mention de son nom sur le produit ]***.

I
REPONSE

Le cas des produits pharmaceutiques
semble particulierement visé.

(X1



18. [Exigence de participation au capital social ou a la gestion] fof Ackaldl

[Obligation imposée 2 la partie acquéreur de faire participer la partie fournisseur au
capital social ou de I'autoriser a participer a la gestion comme condition pour obtenir la tech-
nologie.] fol ekl

REPONSE

19. [Durée ilimitée ou excessive de I'accord ] ol el

[Durée ittimitée ou excessive de {’accord portant transfert de technologie] fa kel

REPONSE

20. [Limitations imposées a I'emploi d'une technologie déja importée] *

[Limitations imposées a la diffusion, et/ou @ I'emploi pour une durée plus longue,
d’une technologie déja importée] *,

REPONSE

[Exceptions] bl Aadaled

[Nonobstant] *frE* [Ies dispositions] Hkk [le paragraphe 4.3] * [du présent chapitre,
fes transactions ou les pratiques et accords portant sur un transfert de technologie énumérés



dans le présent chapitre sont réputés | */*** LJnon répréhensibles ] *** [valables ] * [si] */***
L au vu de circonstances exceptionnelles, | * [Ies autorités nationales compétentes du
pays] * [hk % [de la partie acquéreur | *** [[acquéreur de technologie] * [estiment qu'ils sont
conformes a 'intérét public] */*x** let que, dans I'ensemble, leurs effets ne seront pas preéju-
diciables & I’économie nationale] * | et qu'ils n'auront pas d'effet préjudiciable sensibie dans
d’autres pays ] ***.

REPONSE




{1 - Garanties/Responsabilités/Obligations

A. Disposition commune relative a la phase de négociation et a fa phase contractuelle

Quand elles négocient et exécutent un accord de transfert de technologie, les parties
devraient suivre des pratiques commerciales loyales et honnétes.

B. Phase de négociation

Aptitude a répondre aux objectifs du développement

A la demande de 'une des parties éventuelles & I"accord de transfert de technologie,
I'autre partie eventuelle doit autant que possible, prendre en considération les objectifs de
développement economique et social des pays acquéreurs de technologie.

REPONSE

a) Emploide ressources disponibles sur place

[Prise en considération des demandes] i Aaleled [Acceptation d'obligations]* par
la partie éeventuellement fournisseur concernant I'emploi, dans toute la mesure du
possible, des materiaux, de la technologie et du personnel disponibles dans le pays
acquereur, y compris les compétences techniques et les organisations de consul-
tants locales.

REPONSE

La presentation ci-jointe ne correspond
pas en tous points & I'etat de ia negociation ;
elle a ete allégée pour en faciliter la lecture.

Ce chapitre a éte divisé en deux parties
correspondant au déroulement chronologique
de negociation d'un contrat de transfert de
technologie. La premiere phase ''Celle de
negociation’ comprend des réegles de compor-
tement non contraignantes alors que laseconde
phase "contractuelle” inclut des obligations
juridiques contraignantes.

Les pays industrialisés et les pays en
développement n'ont pas la méme conception
de la notion de ["aptitude & répondre’” qui
pour les pays industrialisés suppose une
connaissance pre-existante des objectifs de
développement, qui ne s'impose pas aux parties
au transfert qu'elles soient fournisseurs ou
receveurs de technologie et qui recouvre des
dispositions précises et limitées, au contraire
de la position des pays en voie de dévelop-
pement.
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b) Fourniture d'une assistance technique

Dispositions, pour chaque fois que cela est possible, la fourniture d’une assistance
pour la mise en application de la technologie a transférer ;

REPONSE

c) Déglobalisation

1) ~ A la demande de la partie éventuellement acquéreur, la partie éventuellement
fournisseur doit autant que possible, [répondre aux demandes de renseignements
sur] *k [faire conna'ltre] * /*** [es divers éléments entrant dans une offre donnée,

y compris le prix ou autre rémunération demandé pour chaque article entrant
dans la transaction] *phx*x [dans la mesure ou ces renseignements sont nécessaires
(déglobalisation) pour évaluer I'offre de la partie éventuellement fournisseur.] **

REPONSE

1) [N'utiliser les renseignements de caractére confidentiel requs du fournisseur éven-
tuel qu’a la seule fin d'évaluer I'offre du fournisseur ;] *x

REPONSE




C. Phase contractuelie

L'accord de transfert de technologie doit contenir des obligations contractuelles
mutuellement acceptables, dont celles relatives aux paiements, et [dans les cas ou cela serait
conforme a la pratique commerciale loyale et raisonnable, devrait normalement prévoir ies] faled
[doit étre subordonne aux] fof Aakald [éléments] ** [normes ]* [dispositions] *** ci-aprés
compte tenu des circonstances propres au cas considéré :

)i

1)

Accés aux améliorations

Acces [par la partie acquéreur] */*** pendant une période de temps déterminée
[ou pendant ]* pendant une période au moins égale é] falalel [la durée de I'ac-
cord] */*** 3ux améliorations ayant trait [directement] ** & la technologie
transférée au titre de I'accord ;

REPONSE

Caractere confidentiel

Respect du caractére confidentiel [et exclusif,] Fk fhkk [et limitation de leur utili-
aux fins] ** [selon les modalités] bkl [stipulées dans l’accord] *xfEx* des
secrets commerciaux, du savoir-faire secret et de tous les autres renseignements de
caractére confidentiel regus de I'autre partie & I'occasion du transfert de techno-
logie [ sous réserve que cette obligation ne s'étende pas au-dela d'un délai repute
raisonnable aprés la communication de chaque élément des renseignements de
caractére confidentiel ;] *

REPONSE
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1)

w)

Dispositions pour le reglement des différends et loi applicable

[Dispositions appropriées pour le réglement des différends, tetles que procédures
impartiales d’enquéte et d’arbitrage ou élection de for et choix de la légisiation
applicable, qu’il conviendrait d’utiliser en ce qui concerne la formation, la vali-
dité, I'interprétation et I'exécution de I'accord de transfert de technologie ;] * %

REPONSE

Description de la technologie

Le fournisseur de technologie garantit que la technologie répond bien a la descrip-

tion donnée dans 'accord de transfert de technologie ;

REPONSE

Adéquation de la technologie

LLe fournisseur de technologie garantit que la technologie, si elle est [correcte'
ment] ** utilisée [selon les spécifications données] ** [selon les spécifications
mentionnées] * [*%% dans I'accord, convient{a une telle utilisation]** [aux fins
arrétées d’'un commun accord par les parties H * [ x*

REPONSE !

Le groupe des pays industrialisés a
apporté des précisions afin de garantir les
positions du fournisseur de technologie en
atténuant le caractére général de la clause.
Pensez-vous que ces précisions suffisent ?
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vi)

vit)

Droits attachés a la technologie transférée

Indication par le fournisseur de technologie que [Ies droits attachés a la techno-
logie sont la propriété de la partie fournisseur ou gu’elle peut les transférer légiti-
mement, et qu'] */*** 3 la date de la signature de I’accord, il n’a pas connaissance
[, au vu de ce qu'il sait, | **/*** de droits de brevets valables appartenant a des
tierces parties [ou ] o el [et] *** de moyens similaires de protection des inven-
tions auxquels I'emploi de la technologie selon les spécifications données dans
I'accord porterait atteinte [si elle est utilisée de la méme fagon qu’elle I'est par le
fournisseur ;]**

REPONSE

Normes de qualite

Engagement de I'acquéreur de technologie de respecter les normes de qualité
convenues dans les cas ou |'accord prévoit I'utilisation des marques de commerce
ou de fabrique, des noms commerciaux ou d’une désignation analogue de firme du
fournisseur, [et de s'abstenir de toutes actions qui sont préjudiciables a la bonne
réputation du fournisseur ;]**

REPONSE




viii) [Obtention de résultats prédéterminés]

[La partie fournisseur garantit que 'utilisation de la technologie assurera la réali-
sation - d'un résultat déterminé d’avance dans les conditions spécifiées par
I'accord ;] ol el

REPONSE

[Complétude des renseignements fournis ]

[La partie fournisseur garantit que le contenu de la technologie transférée est
complet et exact aux fins expresses de I'accord ;]*

REPONSE

[Formation de personnel ]

[Assurer au personnel de la partie acquéreur ou au personnel désigné par cette
dgerniére une formation adéquate a la connaissance et a I'exploitation de la tech-
nologie transférée, si la partie acquéereur le lui demande ;] *

REPONSE

L.e groupe des pays industrialisés n’'a
pas accepté lintroduction d'une référence

générale & une obligation contractuelie de
résultat, qui néanmoins pourrait étre accepté

selon certains.
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x1) fFourniture de pieces de rechange, de piéces détachées, etc.]

[La partie fournisseur doit fournir a la partie acquéreur, en tant que de besoin, les
accessoires, piéces de rechange, piéces détachées et autres éléments produits par la
partie fournisseur et nécessaires a I'emploi de la technologie transférée, aux prix
habituels et pendant la période spécifiée dans I'accord ;] *

p—

REPONSE

Les obiigations auxquelles il est fait référence et que certains pays voudraient rendre
systématiquement obligatoires dans tous les contrats vous semblent-elles correspondre aux
probiémes importants que vous rencontrez lorsdel'établissement d’un transfert de technologie ?

Quels effets peuvent avoir ces clauses, au niveau des prix et au niveau des responsabilités
incombant a votre entreprise ?

REPONSE
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PROJET DE CODE INTERNATIONAL. DE CONDUITE

POUR LE TRANSFERT DE TECHNOLOGIE

1V - Droit applicable

— Quel est te droit (ou les droits) applicable(s) que vous choisissez en général dans les con-
trats de transferts de technologie gue vous avez ¢ nclus. {loi frangaise, loi du pays du
co-contractant, législations d'un pays tiers ; recours @aux principes généraux des usages du

commerce international) ?

— Quels problémes se posent lorsque la liberté du choix du droit applicable est limité par la

législation du pays acquéreur de technologie ?

~— Préférez-vous avoir recours, en cas de litige,

— aux arbitrages internationaux ou ad hoc ?

— aux juridictions nationales des pays acquéreurs de technologie ?






